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Allt om Matix Partner-
process / Partnerportal

Har kan du lasa utforligt om de fyra stegen i Matix Partnerportal.
Den ar plattformen for att inga Partnerskap med Matix och dérvid
samverka med en av vara studenter. Du finner alla datum och de

olika steg som leder fram till att delta som Partnerforetag.

| den kommunikation vi har med er kommer vi hanvisa till den

information som framgar pa Partnerportalen. Du kan aterkomma

till portalen under hela processen.

Partnerportalens adress ar:

https://www.matix.se/partnerportal-fér-foretag
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https://www.matix.se/partnerportal-f%C3%B6r-f%C3%B6retag
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MATIX PARTNERPORTAL

T

5

2
i Bi‘a tid for Signera =yl i Foretags-
AP NSHNLETVIL partneravsikt oresentation
JE Snarast, dock senast 30 juni Kan goras Lopande til senast
begransat. Nar det ar fullt kan inga 30 augusti
fler foretag boka upp sig.

/
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MATIX PARTNERPORTAL 1. Sakra plats for Partnerintervjuer.

Vi har utvecklat en intervjuprocess som alla foretag gar
igenom for att vi ska valja ut vilka studenter som ska
samverka med vilka foretag. Intervjuerna sker pa plats pa
Handelshdgskolan under en halvdag, nagon av dagarna 8-15

september.

7

Vi har ett begransat antal tider. Nar dessa ar uppbokade ar

Boka tid fOr det fullt. Darav uppmanar vi att bérja med detta steg.

Partner- Ni registrerar en tid som ar ledig och som ni kan delta med
inte rvjuer minst tva personer fran foretaget.

Fragorna ar skapade av oss i Matix och baseras pa att forsta
foretaget lite mer pa djupet och vilka forutsattningar
samverkan oss emellan har. Studenterna genomfoér
intervjuerna i grupp. Ni traffar 6 team och ni behéver vara

Oppna och transparenta om er och ert foretag.
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MATIX PARTNERPORTAL
2. Signhera Partneravsikt

Avsiktsforklaringen ar i grunden avtalet mellan ert foretag
och Handelshogskolan vid Goteborgs universitet. Det
beskriver samarbetet, villkor, hur vi hanterar sekretess m.m.
Avsiktsforklaringen 6vergar i partneravtal forst efter att ni
tackat ja till den student vi valjer ut for er. Pa sa vis har vi
P skapat tydlighet om villkor och hanterat formalia langt fore
Signera samverkan startar. Om vi inte véaljer ut nagon student att

partneravsikt samverka med er har vi heller inte ingdtt ndgot avtal.

Ni behéver signera Avsiktsforklaringen senast 30 juni for att
kunna behalla platsen for Partnerintervju. Observera att
Partneravsikten innehaller detaljerad information om att
delta som Partnerforetag. Du kan ladda ned

Partneravsikten/avtalet i sin helhet pa Partnerportalen.
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MATIX PARTNERPORTAL 3. Foretagspresentation - vagen till bra

intervjuer och val av student for er.

Foretagspresentationen ar det underlag vi i Matix
tillsammans med studenterna jobbar igenom for att

forbereda oss for intervjuerna.

~

1 3 Genom att skapa en profil i var Partnerportal kan ni
Fylt i borja jobba med presentationen i portalen. Ni blir
FOretags- medlem pa vart intranit och kan aterkomma till
oresentation presentationen hur manga ganger som helst, for att

/ fortsatta fylla i, andra eller gora tillagg. Allt sparas

automatiskt nar du skriver i formularet.

Senast 30 augusti behdver presentationen vara
komplett. Observera att vi dven i formularet efterfragar
tillgang till logotyp, faktureringsadress etc och att den

informationen inte delas med studenterna.
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MATIX PARTNERPORTAL

1

Boka tid tor
Match-intervju

Senast 30 juni

2

Signera
partneravsikt

Senast 30 juni

~

3

Fyll i FOretags-
presentation

Kan goras l6pande till
senast 30 augusti

j

Infor Partnerintervjuer

Nar ni genomfort de tre stegen ar det dags att vanda sig

inat er egen organisationen.

Var student behdver kdnna en inkludering till er som team
och organisation. For att skapa basta moéjliga ingang
behover hela er organisation fa reda pa att ni ska delta

som Partnerforetag till Handelshégskolans Matix-program.
Pa nasta sida vagleder vi hur ni kan férbereda bade er

sjalva och er organisation for att starta samverkan med

Matix.
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MATIX PARTNERPORTAL

Onboarding startar redan i maj-juni...

Matix ar en akronym for Management av tillvaxt. Management ar ett akademiskt amne som avser larande om framst

organisation och ledarskap. | Matix forbereder vi studenterna for att strategiskt utveckla, driva och leda vaxande foretag.

Det ar detta fokus studenten kommer ha i foretaget och det ar viktigt att organisationen far reda pa.

O

Informera om att en Matix-student kommer vara pa plats minst en dag varje vecka fran oktober till juni.
Informera om att studentens uppdrag ar att arbeta med lopande féretagsanalyser och strategiska uppdrag.
Dela garna lankar till var webb och uppmana medarbetare att ta del av filmer och reportage.

Férankra med de medarbetare som studenten sarskilt kommer samverka med.

Forklara att studenten férvantas samverka narmast med VD, ledningspersoner och delta i ledningsmaoten.

Sakerstall utrymmme for att studenten lar kdnna er, foretaget, affar och marknad pa basta satt under férsta manaden.
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MATIX PARTNERPORTAL

Om Partnerintervjuer -n halvdag 8-15 september

Ni har att vilja pa antingen en for- eller eftermiddag. Det ar endast en halvdag som ni fran ert foretag kan delta. Vilken

halvdag ni véljer beror pa vad ni sjilva valt, eller vad som finns kvar att vilja pa, om ni anmaler er sent.

Under halvdagen kommer ni forflytta er mellan 6 grupper av vara totalt 30 studenter. Partnerintervjuerna ger studenterna
insikt om vilka foretagen ar, vad ett ar kan tinkas inneb&dra om de véljs ut for foretaget och vilka preferenser de uppfattar
med varje foretag. Fragorna ar formade av Handelshégskolans Matix program for att skapa underlag fér samverkan. Fem

fragor stélls i varje forum. Nagra fragor fordjupar och andra har syftet att ge svar fran fler infallsvinklar.

Ni behodver delta minst tva personer fran féretaget. Fragorna har som syfte att na klarlaggande om ert foretag utifran
parametrar som &r viktiga i samverkan med Handelshdgskolans Matix-program. De ska ocksa ge en forstaelse for vad det

kan tankas innebar att samverka med er som ar ledare i foretaget. Ju mer dppna ni ar och uppriktigt ger forklarande svar
pa de fragor som stills, desto storre chans att det blir en samverkan och att studenten vi valjer ut har goda

forutsattningar att samverka. Var er sjalva i intervjuerna. Studenterna ar duktiga analytiker och 6ppenhet, arlighet, gladje

och seriost intresse ar framgangsfaktorer i intervjuerna!
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MATIX PARTNERPORTAL

Om hur vi valjer ut studenter tor foretagen

Matix ar ett unikt samarbete bade for foretag och studenter. Vi har under ett par decennier utvecklat och arligen forfinat
programmet och processen for att skapa gynnsam samverkan mellan student och foretag. Fokus &r pa larande och

utveckling. Det borgar for att ni ska kanna trygghet och kompetens i det val av student vi valjer for ert foretag.

Manga foretag lovordar vart val av student for dem. Men inte sallan kommer sadan bekraftelse forst efter
aret har forflutit, eller en bit in i programmet. | 6gonblicket nar vi meddelar att vi valt ut en student, och under forsta
tiden kan det upplevas annorlunda att inte fattat eget beslut om vem som ska samverka med er. Det ar darfor viktigt att
forsta syftet med att delta som Partnerféretag, som innebar en mojlighet till lirande, nya perspektiv, utveckling och
kunskapspafyllning. Studenten som véljs ut for er beddmer vi har de forutsattningar for att samverka med er i Matix-
programmet. Studenten blir en form av "kundansvarig”, som maoter er for dialoger, intervjuer, analys och
utvecklingsuppdrag. Tillsammans med fyra studiekollegor som de bildar team med, kommer de ta sig an ert foretag och
sina teammedlemmars. Det gor att de bade far utbyte fran varandra och kan samverka ihop for utveckling i varandras

foretag. Under ldsaret kommer ni méta teammedlemmarna pa olika sétt.
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MATIX PARTNERPORTAL

Syftet med en student fran Matix

Vi arbetar med larande och utveckling. Att samverka med en student ska ge er andra dimensioner an ni vanligtvis kanske

far. Det ska skapa perspektiv och ge akademisk kunskap som kan komma att bidra till utveckling och tillvaxt.

Studenten viljs inte ut for att anstéllas av er. Valen utgar inte fran de preferenser ni sjalva skulle ha vid en rekrytering.
Var kunskap om programmet, om er som féretag och om studenterna skapar bra forutsattningar fér samverkan. Resten

maste ni skapa ihop.

Det grundlaggande syftet bakom att delta som Partnerféretag med Matix och Handelshdgskolan behdver vara:

o nyfikenhet pa kunskaper inom vara omraden,

o Intresse for att fa analyserat styrkor och forbattringsomraden i féretaget och er organisation,

o medverkan till inkludering, mentorskap, men ocksa omvant mentorskap — att med tillatande attityd lata studenten

dela sina upplevelser, analyser och ideer — om er som féretag, er som organisation och er som ledare.

o e e e e e e
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INLEDNING AV PARTNERSAMVERKAN

2 OKTOBER

BESKED OM STUDENT

Nar vi genomfort hela var partnerprocess har vi skapat férutsattning for
att 30 foretag och 30 studenter ska ta sig an Matix-programmet ihop. Vi
kommer lAmna besked om vi valt ut en student, och vem som i sa fall

kommer samverka med er senast 2 oktober.

Det betyder att vi valt ut en lamplig kandidat for ert deltagande som
Partnerfoéretag i Matix. Sa snart vi valt ut nagon med ert féretag hor vi
av 0ss. Det kan ske redan fran 25/9-fram till 2/10. Vi kan dven héra av

oss tidigare for att resonera om olika val.

Vi delar inte med oss av CV eller dylikt. Ni kan inte sjalva traffa eller
prata med den kandidat vi féreslar. Vart val bygger pa lampligheten att

genomfdra matix-aret i ert foretag.

12

3 - 7 oktober

INLEDANDE ONBOARDING

Mandag 2 oktober planerar vi att meddela studenterna vilket foretag de
matchats med. Vi presenterar samverkansresultaten for studenterna
forst da alla tilldelats ett foretag. Studenterna ar fram tills dess
ovetandes om resultatet. Studenten ges i uppgift att kontakta er. Detta

kan ske fran mandag 2 oktober eller under tisdag 3 oktober.

Fran onsdag 4 oktober rdknar vi med att alla kan besdka sitt ”Business
Lab” - sitt Partnerféretag for forsta gangen. Den 4-6 oktober bor ni
avsatta for att inleda ett valkomnande av studenten i foretaget.

Var rekommendation ar att féljande torsdagar- och fredagar under hela
oktober ses som ”"onboarding dagar”. Under denna period har de aven i
uppdrag fran Matix att genomféra analyser for att lara kdnna féretagets

verksamhet.
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MATIX PARTNERPROCESS

Maj/juni April-oktober 8 — 15 september 2 oktober 3-4 oktober 13 - 28 oktober
Boka intervju-tid Informera & forankra Partnerintervjuer Senast besked om Studenten Fortsatt onboarding
om Matix i foretaget genomfors matchad kandidat kontaktar/besoker
: : : E . foretaget

@ e ————— e e

4 — 7. oktober

30 Augusti 18 - 29 s:eptember 2 ok’éober

Senaste datum for Presentation och

Urvalsarbete pagar Studenterna far

Senaste datum

komplett Foretags- introduktion i

signera Partneravsikt besked om sitt

presentation Partnerféretag foretaget

GOTEBORGS UNIVERSITET
HANDELSHOGSKOLAN
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Oktober/november

Affarsmodellanalys

genomfors

N matix



MATIX PARTNERPORTAL

OVRIGA DIREKTSIDOR

2

D et M eSta aV Hur samverkansprocessen mellan student och foretag gar till.

. . https://www.matix.se/samverkansinformation
iInformationen du

tagit del av finner du
aven pa var webb.

Hur vi valjer ut studenter for foretagen.

https://www.matix.se/urvalsprocess

Om Partneravsikt & Partenskapsavtal

https://www.matix.se/partnerforetagsavtal

Har foljer separata
l.é.n kar: FAQ: Vanliga fragor.

https://www.matix.se/vanliga-fragor-foretag

Denna information: Matix Partnerportal

https://www.matix.se/partnerportal-for-féretag

Innehaller aven "Matix Road Map” Vi som leder Matix

https://www.matix.se/vi-pa-matix
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MATIX PARTNERPORTAL

Valkomna in i Matix Partnerportal GOTEBORGS UNIVERSITET

HANDELSHOGSKOLAN

https://www.matix.se/partnerportal-tor-féretag

Kontaktperson i Matix: Robert Orbelin.
robert.orbelin@handels.gu.se 0766 181501
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